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綦江区第四届创新创业大赛
组委会成员名单
组委会主任：

马  超    区委常委、区政府常务副区长

组委会成员：

蔡  鹏    区委办公室主任

陈正科    区政府办公室主任

李乾进    区委组织部副部长

陈  宁    区委宣传部常务副部长

易启义    区发改委副主任

董美月    区财政局副局长

周世林    区经信委主任

潘雪梅    区科委主任

张祥兰    区农委主任

赵福宇    区商务局局长

郑仕全    区人力社保局局长

潘须红    区总工会党组书记、常务副主席

张丽莉    团区委书记

赵晓国    重庆南州投资有限责任公司董事长

万顺其    区工商分局局长

组委会办公室主任：

王宗验    区就业人才局局长

附件2
团队组报名资料填写表
《綦江区第四届创新创业大赛申报表》
一、团队基本信息和概况

	团队名称
	

	所属行业领域
	

	项目阶段
	◎创意  ◎研发  ◎产品开发  ◎试运营  ◎市场拓展

	行政区域
	_________省_________市 

	团队成立时间
	______年______月______日
	拟成立公司时间
	______年______月______日

	办公地址
	
	邮政

编码
	

	
	
	
	

	网    址
	
	团队微博
	

	团队责任人
	姓     名
	
	职    位
	

	
	证件类型

(身份证/护照)
	
	证件号码
	

	
	办公电话
	
	手    机
	

	
	电子邮件
	

	项目概要

（不超过1000字）
	

	关 键 词
	填写与团队及产品等相关的关键词


	核心团队成员（可增加）
	核心团队近期合影（上传并可预览，上传要求，预览按钮）

	
	姓名
	性别
	年龄
	职位
	最高学历
	留学经历
	身份证号码/护照号
	大学生创业

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	教育经历（可增加）

	
	学历
	毕业学院
	专业

	
	
	
	

	
	主要工作经历/主要成就

	
	

	
	姓名
	性别
	年龄
	职位
	最高学历
	留学经历
	身份证号码/护照号
	大学生创业

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	教育经历（可增加）

	
	学历
	毕业学院
	专业

	
	
	
	

	
	主要工作经历/主要成就

	
	

	
	姓名
	性别
	年龄
	职位
	最高学历
	留学经历
	身份证号码/护照号
	大学生创业

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	教育经历（可增加）

	
	学历
	毕业学院
	专业

	
	
	
	

	
	主要工作经历/主要成就

	
	


二、核心团队

三、商业计划书

（注：模版仅供参考）

	主要技术、产品及服务
	参赛项目名称
	
	参赛项目占2013年收入比例
	%

	
	批注：（产品开发、生产策略，行业特点、竞争焦点、主要的技术指标和关键技术说明、主要介绍技术、产品及服务的背景、目前所处发展阶段、与国内外同行业其它公司同类技术、产品及服务的比较，本公司技术、产品及服务的新颖性、先进性和独特性，如拥有的专门技术、版权、配方、品牌、销售网络、许可证、专营权、特许权经营等）

	产品市场分析
	（市场定位及需求分析，行业历史与前景分析与预测，产品市场概况，市场需求程度，规模及增长趋势，市场定位的合理性，未来市场销售预测，哪些行业的变化对产品利润、利润率影响较大，进入该行业的技术壁垒，贸易壁垒，政策限制，其他方面）

	市场竞争分析
	（主要竞争对手，竞争对手分析，国外相关企业对比说明，如果产品已经在市场上形成了竞争优势，请说明与哪些因素有关。如成本相同但销售价格低、成本低形成销售价格优势、以及产品性能、品牌、销售渠道优于竞争对手产品，等等，描述所属行业及市场地位）

	商业模式
	（产品的市场营销策略，产品的获利模式）

	业务拓展计划
	(在建立销售网络、销售渠道、设立代理商、分销商方面的策略；在广告促销方面的策略；在产品销售价格方面的策略；在建立良好销售队伍方面的策略；如何保证销售策略具体实施的有效性；对销售队伍采取什么样的激励机制)

	经营风险

与对策
	(包括：政策风险、技术开发风险、经营管理风险、市场开拓风险、生产风险、财务风险、汇率风险、对公司关键人员依赖的风险等，提出有效的风险控制和防范手段)

	企业管理模式
	（机构设置，员工持股，劳动合同，知识产权管理，规章制度等）

	其他技术、产品及服务
	

	参赛项目若非主营业务请填写主营业务
	(200—300字）

	历史财务数据
	注意：以下财务数据是企业整体财务数据            单位：万元人民币，小数点后保留六位    

	
	项目
	2014年
	2015年
	2016年

	
	主营业务收入
	
	
	

	
	主营业务成本
	
	
	

	
	主营业务税金
	
	
	

	
	主营业务利润
	
	
	


	
	主营业务利润率
	
	
	

	
	净利润
	
	
	

	
	资产总计
	
	
	

	财务预测
	单位：万元人民币，小数点后保留六位

	
	项目
	2017年
	2018年
	2019年

	
	主营业务收入
	
	
	

	
	主营业务成本
	
	
	

	
	主营业务税金
	
	
	

	
	主营业务利润
	
	
	

	
	主营业务利润率
	
	
	

	
	净利润
	
	
	

	融资经历
	股权融资（□是/□否）

	
	投资人/投资机构
	融资金额（万元￥）
	所占股权比例
	投资时间

	
	
	
	
	

	融资需求
	股权融资（□是/□否）

	
	融资金额（万元￥）
	拟出让股权比例
	融资时间

	
	
	
	

	
	资金使用计划
	（资金使用方向细目。包括固定资产投入、在建工程、研发投入、管理费等）

	
	愿意接受大赛组委会推荐创投机构（□是/□否）


备注：请同时提交所有团队成员身份证电子件。

附件3         
企业组报名资料填写表

《綦江区第四届创新创业大赛申报表》
一、企业基本信息和概况

	企业名称
	

	企业类型
	

	行政区域
	_________省_________市 

	所属行业领域
	

	营业执照注册号
	
	组织机构代码号
	
	成立时间
	

	注册资本

(万元人民币)
	
	实收资本

(万元人民币)
	

	
	
	
	

	办公地址
	
	邮政编码
	

	公司网址
	
	公司微博
	

	
	姓名
	职位
	办公电话
	移动电话
	电子邮件

	法定代表人
	
	
	
	
	

	企业负责人
	
	
	
	
	

	联  系  人
	
	
	
	
	

	创始人
	姓     名
	
	职    位
	

	
	证件类型

(身份证/护照)
	
	证件号码
	

	
	办公电话
	
	手    机
	

	
	电子邮件
	

	企业概要

（不超过1000字）
	

	员工总数
	
	
	
	
	

	是否上市公司控股
	□是  □否

	关 键 词
	填写与企业及产品等相关的的关键词


二、股东信息

	股东信息

	股东名称/姓名
	股东类型*
	应缴金额

（万元￥）*
	实缴金额

（万元￥）*
	出资形式*
	股份比例

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


* 股东类型：1．个人   2.上市公司  3.投资机构  4.其他

* 万元人民币：小数点后保留六位数
* 出资形式包括：1.货币 2.实物 3.知识产权 4.土地使用权

三、核心团队

	三、核心团队核心团队成员（可增加）
	核心团队近期合影（上传并可预览，上传要求，预览按钮）

	
	姓名
	性别
	年龄
	职位
	最高学历
	留学经历
	身份证号码/
护照号
	大学生科技企业

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	教育经历（可增加）

	
	学历
	毕业学院
	专业

	
	
	
	

	
	主要工作经历/主要成就

	
	

	
	姓名
	性别
	年龄
	职位
	最高学历
	留学经历
	身份证号码/
护照号
	大学生科技企业

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	教育经历（可增加）

	
	学历

	毕业学院
	专业

	
	
	
	

	
	主要工作经历/主要成就

	
	

	
	姓名
	性别
	年龄
	职位
	最高学历
	留学经历
	身份证号码/
护照号
	大学生科技企业

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	教育经历（可增加）

	
	学历
	毕业学院
	专业

	
	
	
	

	
	主要工作经历/主要成就

	
	


四、商业计划书

（注：模版仅供参考）

	主要技术、产品及服务
	参赛项目名称
	
	参赛项目占2013年收入比例
	%

	
	批注：（产品开发、生产策略，行业特点、竞争焦点、主要的技术指标和关键技术说明、主要介绍技术、产品及服务的背景、目前所处发展阶段、与国内外同行业其它公司同类技术、产品及服务的比较，本公司技术、产品及服务的新颖性、先进性和独特性，如拥有的专门技术、版权、配方、品牌、销售网络、许可证、专营权、特许权经营等）

	产品市场分析
	（市场定位及需求分析，行业历史与前景分析与预测，产品市场概况，市场需求程度，规模及增长趋势，市场定位的合理性，未来市场销售预测，哪些行业的变化对产品利润、利润率影响较大，进入该行业的技术壁垒，贸易壁垒，政策限制，其他方面）

	市场竞争分析
	（主要竞争对手，竞争对手分析，国外相关企业对比说明，如果产品已经在市场上形成了竞争优势，请说明与哪些因素有关。如成本相同但销售价格低、成本低形成销售价格优势、以及产品性能、品牌、销售渠道优于竞争对手产品，等等，描述所属行业及市场地位）

	商业模式
	（产品的市场营销策略，产品的获利模式）

	业务拓展计划
	(在建立销售网络、销售渠道、设立代理商、分销商方面的策略；在广告促销方面的策略；在产品销售价格方面的策略；在建立良好销售队伍方面的策略；如何保证销售策略具体实施的有效性；对销售队伍采取什么样的激励机制)

	经营风险与对策
	(包括：政策风险、技术开发风险、经营管理风险、市场开拓风险、生产风险、财务风险、汇率风险、对公司关键人员依赖的风险等，提出有效的风险控制和防范手段)

	企业管理模式
	（机构设置，员工持股，劳动合同，知识产权管理，规章制度等）

	其他技术、产品及服务
	

	参赛项目若非主营业务请填写主营业务
	(200—300字）

	历史财务数据
	注意：以下财务数据是企业整体财务数据            单位：万元人民币，小数点后保留六位    

	
	项目
	2014年
	2015年
	2016年

	
	主营业务收入
	
	
	

	
	主营业务成本
	
	
	

	
	主营业务税金
	
	
	

	
	主营业务利润
	
	
	


	
	主营业务利润率
	
	
	

	
	净利润
	
	
	

	
	资产总计
	
	
	

	财务预测
	单位：万元人民币，小数点后保留六位

	
	项目
	2017年
	2018年
	2019年

	
	主营业务收入
	
	
	

	
	主营业务成本
	
	
	

	
	主营业务税金
	
	
	

	
	主营业务利润
	
	
	

	
	主营业务利润率
	
	
	

	
	净利润
	
	
	

	融资经历
	股权融资（□是/□否）

	
	投资人/投资机构
	融资金额（万元￥）
	所占股权比例
	投资时间

	
	
	
	
	

	融资需求
	股权融资（□是/□否）

	
	融资金额（万元￥）
	拟出让股权比例
	融资时间

	
	
	
	

	
	资金使用计划
	（资金使用方向细目。包括固定资产投入、在建工程、研发投入、管理费等）

	
	愿意接受大赛组委会推荐创投机构（□是/□否）


备注：请同时提交团队成员身份证、营业执照和组织机构代码证电子件。

附件4
（参考模板）
创业（商业）计划书

公司名称：________________________

公司主营：________________________

负 责 人：________________________

______年______月

一、计划摘要

计划摘要列在创业（商业）计划书的最前面，它浓缩了创业（商业）计划书的精华。计划摘要涵盖了计划的要点，以求一目了然，以便读者能在最短的时间内评审计划并做出判断。

计划摘要一般包括以下内容：公司介绍；主要产品和业务范围；市场概貌；营销策略；销售计划；生产管理计划；管理者及其组织；财务计划；资金需求状况等。
__________________________________       _________________________________
______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

二、公司介绍

介绍公司的主营产业、产品和服务、公司的竞争优势以及成立地点时间、所处阶段等基本情况。在介绍企业时，首先要说明创办新企业的思路，新思想的形成过程以及企业的目标和发展战略。其次，要交待企业现状、过去的背景和企业的经营范围。在这一部分中，要对企业以往的情况做客观的评述，不回避失误。

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

三、战略规划

介绍公司的宗旨和目标、公司的发展规划和策略。

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

四、创业组织结构

创业者需要一支有战斗力的管理队伍。企业管理的好坏，直接决定了企业经营风险的大小。而高素质的管理人员和良好的组织结构则是管理好企业的重要保证。因此，风险投资家会特别注重对管理队伍的评估。
______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

五、产品服务

在进行投资项目评估时，投资人最关心的问题之一就是，风险企业的产品、技术或服务能否以及在多大程度上解决现实生活中的问题，或者，风险企业的产品(服务)能否帮助顾客节约开支，增加收入。因此，产品介绍是创业（商业）计划书中必不可少的一项内容。通常，产品介绍应包括以下内容：产品的概念、性能及特性；主要产品介绍；产品的市场竞争力；产品的研究和开发过程；发展新产品的计划和成本分析；产品的市场前景预测；产品的品牌和专利。

在产品（服务）介绍部分，企业家要对产品（服务）做出详细的说明，说明要准确，也要通俗易懂，使不是专业人员的投资者也能明白。

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

六、市场预测

当企业要开发一种新产品或向新的市场扩展时，首先就要进行市场预测。如果预测的结果并不乐观，或者预测的可信度让人怀疑，那么投资者就要承担更大的风险，这对多数风险投资家来说都是不可接受的。市场预测首先要对需求进行预测：市场是否存在对这种产品的需求？需求程度是否可以给企业带来所期望的利益？新的市场规模有多大？需求发展的未来趋向及其状态如何？影响需求都有哪些因素。其次，市场预测还要包括对市场竞争的情况—企业所面对的竞争格局进行分析：市场中主要的竞争者有哪些？是否存在有利于本企业产品的市场空档？本企业预计的市场占有率是多少？本企业进入市场会引起竞争者怎样的反应，这些反应对企业会有什么影响？等等。

在创业（商业）计划书中，市场预测应包括以下内容：市场现状综述；竞争厂商概览；目标顾客和目标市场；本企业产品的市场地位；市场区格和特征等等。

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____

______________________________________________________________       _____
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七、营销计划

营销是企业经营中最富挑战性的环节，影响营销策略的主要因素有：

（一）消费者的特点；

（二）产品的特性；

（三）企业自身的状况；

（四）市场环境方面的因素。最终影响营销策略的则是营销成本和营销效益因素。在创业（商业）计划书中，营销策略应包括以下内容：

A．市场机构和营销渠道的选择；B．营销队伍和管理；

C．促销计划和广告策略；D．价格决策。
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八、生产计划

创业（商业）计划书中的生产制造计划应包括以下内容：产品制造和技术设备现状；新产品投产计划；技术提升和设备更新的要求；质量控制和质量改进计划。 
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九、财务规划

财务规划需要花费较多的精力来做具体分析，其中就包括现金流量表，资产负债表以及损益表的制备。流动资金是企业的生命线，因此企业在初创或扩张时，对流动资金需要有预先周详的计划和进行过程中的严格控制；损益表反映的是企业的赢利状况，它是企业在一段时间运作后的经营结果；资产负债表则反映在某一时刻的企业状况，投资者可以用资产负债表中的数据得到的比率指标来衡量企业的经营状况以及可能的投资回报率。

财务规划一般要包括以下内容：

（一）创业（商业）计划书的条件假设；

（二）预计的资产负债表；

（三）预计的损益表；

（四）现金收支分析；

（五）资金的来源和使用。
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十、风险与退出

不是说有人竞争就是风险，风险可能是进出口汇兑的风险、餐厅有火灾的风险等，并注意当风险来临时如何应对。面临企业的风险和未来的成功，作为投资者资本退出的方式和办法、以及预期的收益等。
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（表格不够可另附纸）
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